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En tant que président ambitieux

fort de 6 années d'expérience au BAFORM

sein de BAFORM.A, je posséde Chaville —
o . juin 2022 - Présent

une maitrise approfondie du

développement de portefeuille

client, de la prospection

multicanale et des techniques de

négociation pointues. Mon

expertise s'étend a la gestion

d'équipe et a I'élaboration de

stratégies commerciales efficaces.

Prochainement titulaire du Titre

RNCP 39063 en Négociation

Technico-Commerciale, je suis

animé par un vif intérét pour la

formation et le mentorat. Je suis
prét a insuffler une dynamique
gagnante et a contribuer
significativement au succes de
votre équipe.

DEVELOPPEMENT ET SUIVI DE
PORTEFEUILLE CLIENT, PROSPECTION
MULTICANALE, NEGOCIATION,
GESTION D'EQUIPE, STRATEGIE
COMMERCIALE, MAITRISE DU
REFERENTIEL RNCP 39063

GESTION ADMINISTRATIVE ET

REGLEMENTAIRE DE LA FORMATION EURONET CONSEIL
Paris

RELATION ENTREPRISES ET avr. 2021 - mai 2022

PARTENAIRES INSTITUTIONNELS

COMMUNICATION ET NEGOCIATION

PILOTAGE ET COORDINATION

PEDAGOGIQUE
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GROUPE ALTADIS
Rouen

juin 2019 - mars 2021
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CENTRES D'INTERET

12 Rue Marin Le Pigny, 76000 Rouen,
Q Rouen, 76000, France

\ 01894809 36

»¥« tahsin.hanania@baform.fr

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

® Président - BAFORM eGestion administrative et financiere de

BAFORM, assurant une
gouvernance respectant les normes réglementaires.

eSupervision de la gestion pédagogique pour garantir la qualité
et I'adéquation des formations aux besoins du marché.

eDéveloppement de partenariats stratégiques avec la DREETS

et les OPCO, renforcant la stabilité et le développement de
I'organisme.

eNégociation et conclusion de conventions de formation,
affirmant le ré6le de BAFORM comme acteur majeur de la
formation professionnelle.

eConception et déploiement d'un plan de développement visant

I'expansion et I'amélioration de I'offre de formation de
BAFORM.

eAjout d'actions de formation pour enrichir le programme et
répondre aux exigences des participants.

e Définition de la vision stratégique et des objectifs de
I'entreprise

eSupervision de la mise en ceuvre des stratégies commerciales

eGestion et développement des relations avec les parties
prenantes

ePrise de décisions financiéeres et budgétisation

eSurveillance de la performance opérationnelle et des
indicateurs clés

eReprésentation de I'entreprise lors d'événements et de
conférences

Responsable commerciale

eDéveloppement de stratégies de prospection B2B et gestion
efficace du CRM HubSpot.

eResponsabilité du suivi commercial de 120 clients, garantissant
une relation client optimale.

eConception et animation de formations internes dédiées aux
techniques de négociation.

e Augmentation significative du taux de conversion, atteignant
une hausse de 28% sur une période de 2 ans.

Assistant technico-commerciale

e Analyse approfondie des besoins clients pour proposer des
solutions adaptées et personnalisées

eRédaction méticuleuse d'offres techniques répondant
précisément aux exigences des clients

eCoordination efficace des opérations logistiques pour garantir
une livraison fluide et dans les délais

eParticipation active a des salons professionnels, contribuant a
I'accroissement de la visibilité de I'entreprise et au
développement du réseau commercial

Titre Professionnel RNCP 39063 - Négociateur Technico-
Commercial

eDiplome RNCP Niv. 5 NTC
eProjet de vente gagnant
eMaitrise des outils CRM

oTitre RNCP Niv. 5 NTC reconnu
eExpertise en projets de vente
eMaitrise avancée des CRM
eCompétences en négociation
oStratégies de vente éprouvées
eFormation axée sur résultats

e Acquis académiques solides

BTS Commerce International

eDipléme BTS Commerce Intl

eStage réussi a I'étranger

eProjet export primé

eCompétences renforcées en négociation
eMaitrise des techniques de vente internationale
eAnalyse de marché, vision stratégique aiguisée

eGestion de projet export, succés prouvé

Baccalauréat Economique et Social
eBac ES mention Bien

eAnalyse critique aiguisée
eMaitrise des enjeux actuels

e Approche pluridisciplinaire
eCompétences sociales avancées

ePréparation a I'excellence

INNOVATION PEDAGOGIQUE ET DIGITAL LEARNING COMMUNICATION
INTERPERSONNELLE ET LEADERSHIP LECTURE ET VEILLE PROFESSIONNELLE
(MANAGEMENT, PEDAGOGIE, RH) FORMATION A DISTANCE ET OUTILS NUMERIQUES
(LMS, CANVA, MOODLE, ETC.)



